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Office 365 - License ⽇赚100⼑项⽬分享

来⾃： 丝绸之路

临时⼯ 2022年06⽉16⽇ 15:49

我们先进⼊微软官⽹，查看Office 365在官⽹的价格：

99.99美元/年，可以授权给家庭成员6个⼈使⽤，每个⼈都可以同时在5台设备激活office软件；

69.99美元/年，可以授权给个⼈⽤户使⽤，可以同时在5台设备激活office软件；

我们可以在淘宝店铺查看⼀下，校⻓账号的价格：

A1P 1K + A1 1K + 1T 的意思是：

A1P 1K 可以授权激活设备的账户可以分配1000个；P是指Plus的权限；

A1  1K 则只能使⽤⽹⻚版office⽆法在设备上安装软件激活授权，有1000个账号可以分配；

此时我们算⼀下成本：388元的成本；可以开1000个电脑或移动设备硬件激活的授权账号；

如果我们每个账号卖9.99美元，⽽官⽹最便宜也要69.99美元；

你们觉得⽼外会买便宜的，还是贵的？

接下来的问题就是，如何精准的锁定受众去推⼴了，对吧？
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Google Ads和Bing Ads的关键词⼴告，使⽤词组匹配；就跑office 365的品牌词；同时跑Bing Ads，

同样的套路；

单次点击成本控制到0.05美元；单⽇预算20美元；

在这⾥，我把关键词给⼤家整理出来：

以上的关键词，都只是我随意找的，你可以通过⾕歌关键字⼯具找到更多的⻓尾词，会有更低的流量成

本和更⾼的转化率；

不过稍微有点资源的同学，你可以试着在Facebook的相关群组中，找到精准的受众，然后发动态和分

享即可；流量是不是就可以免费解决了？？？

如果咱们⽐较懒，⼈也不聪明，作为⼩⽩也没啥资源，仅以⼴告的⽅式来稳定获客：

我们计算⼀下可以获得多少流量？

20➗ 0.05 = 400个⼴告点击量；

如果是0.5%的转化率就是2个转化；销售额：19.98⼑；你亏损0.02美元；

如果是1%的转化率，就是4个转化，销售额：接近40美元；你能赚到19.98⼑；

变量控制：

如何降低⼴告流量成本？

如何提⾼转化率？

然后，你们评价⼀下，是否可以通过这样的资源，变现赚钱？

如果⼀天⼜20个销售量，转化率只有1%的情况下，你是不是可以实现每天盈利100美元？

当然，你需要⾃⼰解决收款的问题，如何收款，咱们这个知识星球⾥⾯肯定是有资源的。

当你解决收款之后，你会发现，做跨境电商，卖虚拟产品或者虚拟服务，才是最简单⽅便，最搞钱的。

你要做的，⽆⾮就是通过Test, Test, 还是他妈的Test，来优化我上⾯提到的变量。

如果你执⾏⼒可以，有点智商，我相信你⼀定可以赚钱的。

⽽我恰好也有⼀个海南的学员，通过⾕歌和必应，跑这种虚拟产品账号授权，已经稳定实现⽉⼊10万⼑

持续2年了。

最后，仅以此⽂贡献给丝绸之路。借此感谢惰惰的邀请！

知识星球


